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7K Metals ist ein 2016 in Idaho Falls (USA) gegriindeter Edelmetallanbieter, der Gold- und Silberprodukte liber ein
Mitgliedschafts- und Empfehlungsmodell vertreibt. Im Marz 2026 hat das Unternehmen sein jahrelanges Multi-
Level-Marketing-Modell (MLM) offiziell beendet und auf ein Direktvertriebs- und Affiliate-Modell umgestellt.
Parallel wird die Fintech-Plattform SoundMoney ausgebaut, lber die Nutzer bereits ab kleinen Betragen
fraktionales Gold und Silber kaufen, digital verwalten, verkaufen oder ausliefern lassen kénnen.

Diese Recherche ordnet das Modell neutral ein. Wichtig ist die Trennung zweier Ebenen: (1) das physische
Edelmetall mit realer Verwahrung — hier gibt es keine Hinweise auf Betrug; und (2) die Vertriebs- und
Vergiitungsstruktur, die historisch als MLM kritisiert wurde. Die Hauptkritik betrifft nicht die Existenz der Metalle,
sondern hohe Preisaufschldge, Riickverkaufsverluste und das friihere Recruiting-Modell.

Einordnung auf einen Blick

Echtheit der Edelmetalle Unkritisch Reales, physisch verwahrtes Metall (VaultMAX), versichert,
Drittaudits

Betrugsverdacht (Scam) Kein Scam Kein FTC-Verfahren, keine bekannten Klagen; BBB-
akkreditiert (A+)

Kosten & Spreads Differenziert Sparplan ab 1 $ mit Spread (Silber > Gold); Sammlermiinzen
= Spezialgebiet mit Wertsteigerungspotenzial, Fachwissen
notig

Vergitungsmodell (Wandel Verbessert Friher als produktbasierte Pyramide kritisiert — MLM im

2026) Maérz 2026 beendet; Wechsel zu einfacherem Affiliate-

/Direktmodell (positive Wende, noch junger Track Record)

1. Unternehmensprofil

N

Name 7K Metals LLC

Gegriindet 2016, Idaho Falls, Idaho (USA)

Griinder Josh Anderson, Roger Ball, Zach Davis, Richard Hansen

Geschaft Edelmetallhandel (Gold/Silber) tiber Mitgliedschaft + Empfehlung
Plattformen SoundMoney (digitale Wallet), VaultMAX (Verwahrung), 7K Cash
Vertriebsmodell Bis 03/2026 MLM, seither Direktvertrieb + Affiliate

BBB-Status Akkreditiert, A+ (bei bestehenden Beschwerden)

Die Griinder stammen Uiberwiegend aus dem Direktvertrieb/Network-Marketing. Anderson und Davis fiihrten seit
2011 das MLM-Unternehmen Black Ink International; Hansen bringt jahrzehntelange Erfahrung im Network-
Marketing und im Edelmetallbereich mit. Diese Herkunft pragt das urspriingliche Geschaftsmodell.

2. Geschaftsmodell

Das Angebot kombiniert vier Bausteine: einen Edelmetallshop (Miinzen, Barren, Bullion), eine Mitgliedschaft, die
klassisch den Einkauf zu vergiinstigten Konditionen und Zugang zur ,Coin of the Month“ ermdglichte, die digitale
Plattform SoundMoney zur fraktionalen Verwaltung und ein Empfehlungsprogramm.

SoundMoney positioniert sich als Fintech: Kauf ab 1 USD, physisch verwahrtes Metall, ,One-Click“-Liquiditat aufs
Bankkonto und optionale physische Auslieferung. Das kostenlose Konto erlaubt eine Verwahrung bis 500 USD
Wert; ein einmaliges Upgrade (199 USD) hebt die Lagergrenzen an. Es gibt kein Abo.



3. Vom MLM zum Affiliate-Modell (Marz 2026)

Im Marz 2026 kiindigte 7K Metals den Wechsel vom Network-Marketing zu einem Direktvertriebs- und Affiliate-
Modell an. Die mehrstufige Verglitung (Downline, Overrides, rangbasierte Auszahlungen) wurde eingestellt.
Kunden kénnen Edelmetalle nun direkt kaufen, ohne einen Vertreter. Empfehlungsgeber erhalten stattdessen
direkte Provisionen ohne Downline-Ebenen.

Begriindung des Unternehmens (CEO Blake Davis, sinngemaR): Man vereinfache das Modell, entferne die
,Komplikationen alter Vergltungsstrukturen” und richte es an einer Direct-to-Consumer- und Influencer-
Okonomie aus. Kritische Beobachter (BehindMLM) werten den Schritt teils als Reaktion auf die dauerhafte Kritik
am Pyramiden-Charakter des alten Modells.

4. Kosten, Spreads & die zwei Investmentwege

Flr eine faire Kostenbewertung missen zwei unterschiedliche Wege getrennt betrachtet werden — sie verfolgen
verschiedene Ziele und haben eine eigene Preislogik: der fraktionale Sparplan und die Sammlermiinzen.

Weg 1 - Sparplan: fraktionales Gold & Silber (SoundMoney)

Ab 1 USD l3dsst sich physisches Gold oder Silber anteilig kaufen und digital verwalten. Das eignet sich fir
kontinuierlichen, langfristigen Vermogensaufbau — etwa als regelmaRiger Sparplan (z. B. mehrmals pro Monat,
reines Gold, reines Silber oder gemischt).

e Gebuhren: Kauf, Einzahlung und Member-zu-Member-Transfers sind kostenlos; fiir die Bargeld-
Auszahlung fallt eine Gebihr von ca. 5 USD an. Die Umwandlung Metall->Cash ist gebilihrenfrei und
erfolgt zum aktuellen Buyback-Preis.

e lagerung: fir Mitglieder bis ca. 50.000 USD Wert kostenlos, dariiber rund 0,5 % pro Jahr.

e Spread: Da es sich um echtes physisches Metall handelt, entsteht eine Differenz zwischen Kauf- und
Rickkaufpreis. Dieser Spread ist bei Silber deutlich hoher als bei Gold — physikbedingt (Lager-,
Handling- und Pragekosten sind pro Werteinheit bei Silber hoher).

Genaue Spread-Prozentsitze weist 7K/SoundMoney nicht 6ffentlich fest aus; die Kauf- und Buyback-Preise sind
jedoch in Echtzeit in der Wallet sichtbar. Faustregel bleibt: Silber-Spread > Gold-Spread. Wer Edelmetalle einfach
ansparen méchte, hat hier einen unkomplizierten, transparenten Weg.

Weg 2 — Sammlermiinzen: Numismatik als Spezialgebiet

Sammlermiinzen sind eine eigenstandige Investmentkategorie und — so auch die Kommunikation von 7K selbst —
bewusst wissensintensiv. Sie erfordern Fachkenntnis (Pragung, Auflage, Zustand, Seltenheit) und eine langfristige
Perspektive.

e Einzelne Miinzen haben historisch belegtes Wertsteigerungspotenzial, das tGber den reinen Metallwert
hinausgeht; andere legen dagegen kaum zu. Der numismatische Wert ist also selektiv, nicht garantiert.

e Entsprechend liegen die Aufschlage Gber dem Metallwert. Beim kurzfristigen Wiederverkauf droht
daher ein Verlust — Beispiel aus Beschwerden: eine fir 125 USD gekaufte Miinze mit rund 79 USD
Plattform- und ~33 USD lokalem Wiederverkaufswert.

Wichtig: Minzen sind nicht ,iiberteuertes Bullion”, sondern ein Sammler-/Numismatikmarkt mit eigener
Preislogik und langem Anlagehorizont. Fiir Anleger ohne Fachwissen ist der Sparplan (Weg 1) meist der einfachere
und transparentere Zugang; die Miinzen richten sich an Kenner, die Zeit und Wissen mitbringen.

5. Verwahrung & Sicherheit



Die Uber SoundMoney gehaltenen Metalle werden physisch bei VaultMAX (ldaho) gelagert. Angegeben werden
Klasse-3-Tresore, 24-Stunden-Uberwachung, biometrische Zugangskontrolle, Versicherung und regelmaRige (laut
Anbieter wochentliche) Drittaudits.

Rechtlich wird das Metall als Bailment (Verwahrung bei unabhangigem Dritten) beschrieben: Das Eigentum liegt
beim Kunden, nicht bei SoundMoney, und gilt als ,off-balance-sheet” — also nicht durch Glaubiger von
SoundMoney pfandbar. SoundMoney ist ausdriicklich keine Bank und keine SEC-regulierte Brokerage; das
Unternehmen verweist auf Compliance mit den Regeln fiir Edelmetallhdndler. Fir Anleger heiRt das: Der
Insolvenzschutz hangt an der konkreten vertraglichen und rechtlichen Ausgestaltung, die man prifen sollte.

6. Vergiitung & Einkommen (historisches MLM)

Aus dem letzten veroffentlichten Income Disclosure Statement (MLM-Zeit) ergibt sich das fiir Network-Marketing
typische Bild einer starken Spreizung:

Durchschnitt (alle Business-Builder, mtl., brutto) liber 2.400 USD
Median (alle Business-Builder, monatlich) 500 USD
Einstiegsrang , Associate” (@ / Median) 632 USD / 500 USD
Anteil reiner Kunden (kein Share-Plan) ca. 85 %
Unabhdangige Schatzung untere Range (jahrlich) ~1.000 USD

Wichtig: Es handelt sich um Bruttozahlen vor Kosten. Der hohe Durchschnitt wird von wenigen Spitzenrangen
getrieben, wahrend der Median und unabhdngige Auswertungen zeigen, dass die groBe Mehrheit wenig bis nichts
verdiente — ein Muster, das fir MLM allgemein gilt. Mit dem Wegfall des MLM 2026 verliert dieser Punkt an
Bedeutung, bleibt aber fiir die Einordnung der Vergangenheit relevant.

7. Kritische Stimmen

e BehindMLM: stufte 7K in der MLM-Phase als produktbasierte Pyramide ein — Provisionen entstanden
primar Gber die Rekrutierung von Affiliates auf Autoship (,,Coin of the Month”) statt Giber echten
Einzelhandel; kritisierte zudem den Marketing-Trichter , The Vault” wegen verschleierter MLM-
Verbindung.

e Danny de Hek (MLM-Kritiker): umfangreiche Warnungen zu Kompensationsplan, Recruiting-Fokus und
Red Flags.

e Autoship/Mitgliedschaft: Der Kauf setzte eine Mitgliedschaft voraus; das monatliche Auto-Ship konnte
zu ungewolltem Bestand fuhren.

Gegenposition: Es gibt kein bekanntes FTC-Verfahren und keine 6ffentlich dokumentierten Gerichtsverfahren
gegen 7K oder die Grinder. Das Produkt (echtes Metall) existiert, wird verwahrt und ist lieferbar. Die Kritik richtet
sich auf Modell und Kosten, nicht auf einen Diebstahl von Einlagen.

8. Beschwerden & Kundenbewertungen
e BBB: A+ und akkreditiert, jedoch mehrere Beschwerden (GréRenordnung ~20 in drei Jahren) —v. a. zu
Kiindigung/Auto-Renewal, Preis-/Wert-Diskrepanz und Riickerstattungen.

e Trustpilot: im Bereich ,, durchschnittlich” (je nach Zeitraum ~3,0-4,6). Viele Top-Bewertungen, aber ein
relevanter Anteil 1-Stern-Bewertungen.

e Wiederkehrende Kritik: langsamer Support, schwierige Kiindigung trotz vorheriger Abbestellung (noch
im Marz 2026 berichtet), Wertverlust beim Rickverkauf von Minzen.



e Riickgabe/Storno: volle Erstattung der Mitgliedschaft bei Kiindigung innerhalb von 3 Tagen;
Sondermiinzen-Riickgabe binnen 30 Tagen abziglich 10 % Restocking-Gebuhr (nur in einwandfreiem
Zustand).

9. Chancen und Risiken im Uberblick

Chancen Risiken

Reales Metall; Sammlermiinzen mit Sammlermiinzen: Fachwissen nétig, kurzfristig
Wertsteigerungspotenzial Verlustrisiko

Einfache digitale Verwaltung (SoundMoney) Rickverkaufsverluste (Spread + Provision)
Fraktionaler Einstieg ab kleinen Betragen Historisch MLM-/Pyramiden-Kritik
Versicherung + Drittaudits (VaultMAX) Beschwerden zu Kiindigung & Support

Hohe Liquiditat, physische Lieferung moglich Nicht bankreguliert/nicht SEC-beaufsichtigt
MLM 2026 abgeschafft (einfacheres Modell) Preistransparenz von Kunden bemangelt

10. Einordnung fiir den Scam-Detektor-Kanal

7K Metals passt nur teilweise in das tbliche Raster des Kanals. Anders als reine Ponzi-/Hochrisiko-Konstrukte steht
hier ein reales, verwahrtes und versichertes Produkt. Es gibt keine Hinweise auf Betrug im Sinne verschwundener
Einlagen und keine bekannten Verfahren. In dieser Hinsicht ist es kein klassischer Scam.

Die berechtigte Kritik liegt auf zwei Ebenen: erstens die Kostenstruktur — wer Metall glinstig ansparen will, fahrt
mit Standard-Bullion-Handlern meist besser, weil die Aufschlage auf Sammlermiinzen beim Wiederverkauf oft
verloren gehen. Zweitens die MLM-Vergangenheit mit Recruiting-Fokus und geringen Durchschnittsverdiensten
der Mehrheit — dieser Punkt entscharft sich durch die Umstellung 2026, pragt aber weiterhin Ruf und Community.

Offenes Fazit: Als Edelmetallkauf ist 7K/SoundMoney legitim, aber tendenziell teuer; als Verdienstmodell war es
historisch fir die meisten Teilnehmer wenig ertragreich. Fir Leser gilt: physisches Investment und
Empfehlungsprogramm getrennt bewerten, Aufschlage und Rickkaufkonditionen vor dem Kauf konkret priifen
und mit klassischen Handlern (z. B. fiir reine Bullion-Ansparung) vergleichen.

Quellen (Auswahl)

e Direct Selling News — 7K Metals Transitions to Direct Retail and Affiliate Model (03/2026): directsellingnews.com
e BehindMLM — 7K Metals abandons MLM, goes affiliate only: behindmIlm.com

* BehindMLM — Coin of the month autoship recruitment / The Vault: behindmIm.com

e Better Business Bureau — 7K Metals LLC (Profil, Beschwerden, Reviews): bbb.org

e Trustpilot — 7kmetals.com: trustpilot.com/review/7kmetals.com

e Danny de Hek — 7K Metals Review (Scam or Legit?): dehek.com

¢ sevenktoday.com — SoundMoney, 7k Cash & VaultMAX; Income Disclosure Statement

e sound.money — offizielle Plattform / FAQ; support.7kmetals.com — SoundMoney-Gebiihren

* The Complete Lawyer — 7K Metals Direct Retail; goldinvestment.us.com; investorscircle.net (Reviews)

Hinweis: Diese Recherche dient der Aufkldrung und stellt keine Anlage-, Steuer- oder Rechtsberatung dar. Sie beruht auf éffentlich zugdnglichen
Informationen (Stand Juli 2026). Angaben zu Preisen, Gebiihren, Struktur und Ratings kénnen sich éndern; Zahlen sind teils Ndherungswerte und je
nach Quelle/Zeitraum unterschiedlich. Entscheidungen erfolgen eigenverantwortlich.
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